
9 کارآفرینی
a t i y e n o . i r  دوشنبه  17 بهمن 1401  شماره 370

سرمایه‌گذاری 
استارت‌آپ‌ها 

در صنایع دفاعی
در پی تهاجم روسیه به اوکراین و به‌رغم کاهش 
شــدید میزان ســرمایه‌گذاری در شرکت‌های 
نوپا، شرکت‌های فناوری اروپایی طرف قرارداد 
با صنایع دفاعی، ســرمایه‌گذاری بی ‌سابقه‌ای 
را جذب کرده‌اند. بر اســاس گزارش بلومبرگ، 
سرمایه‌گذاری سال گذشته میلادی در صنایع 
هوا فضا و امور دفاعی به بالاترین میزان تاریخی 
خود و تقریباً حدود ۷۸۰ میلیون یورو رســید. 
به نوشته این رسانه، شرکت‌های نوپای دفاعی 
اروپایی از کاهش شدید سرمایه‌گذاری در حوزه 
فناوری جان به در بردند کــه یکی از دلایل آن 
جنگ روسیه و اوکراین است. با افزایش نرخ بهره 
و تورم در آغاز سال ۲۰۲۲، چشمه سرمایه‌گذاری 
که در طول همه ‌گیــری کرونا جاری بود، برای 

بسیاری از شرکت‌های نوپا خشک شد.
با این وجود، حوزه هوا فضا و فناوری‌های دفاعی 
استثنا بود و با وجود کاهش کلی سرمایه‌گذاری 
در سایر حوزه‌ها، به جذب آن ادامه داد.کشورهای 
اروپایی از زمان آغاز جنگ، بودجه دفاعی خود را 
افزایش دادند. آلمان که برای چندین دهه بودجه 
نیروهای مسلح خود را محدود کرده بود، تعهدات 
جدیدی را در زمینه بودجه دفاعی اعلام کرد و 
۱۰ میلیارد یورو را بــه خرید ۳۵ جت جنگنده 

اف-۳۵ اختصاص داد.
در آوریــل و اندکی پس از تهاجم روســیه، ناتو 
برنامه »شتاب‌دهنده نوآوری‌های دفاعی« را آغاز 
کرد که بر اساس آن سرمایه‌گذاری یک میلیارد 
یورویی در شرکت‌های نوپای تازه‌تأسیس و سایر 
صندوق‌های فناوری پیشرفته همسو با اهداف 
راهبردی بلــوک اختصاص یافت. صندوق دفاع 
اتحادیه اروپا نیز سال گذشته یک میلیارد و ۲۰۰ 
میلیون یورو به ۶۱ پروژه تحقیق و توسعه دفاعی 

اختصاص داد.

سرمایه‌گذاری گوگل بر 
هوش مصنوعی 

رقابت بین گوگل و مایکروسافت بر سر آینده 
فناوری هــوش مصنوعی همچنــان جذاب 
اســت. در حالی که مایکروســافت بشــدت 
 )ChatGPT( )OpenAI( خالــق  روی 
تمرکز کرده، گفته می‌شــود گوگل به شرکت 
روی   )Anthropic( کمترشناخته‌شــده 
 )OpenAI( آورده که توسط کارمندان سابق
تأســیس شده اســت. بر اســاس گزارشی از 
فایننشــال تایمز، گوگل حدود 300 میلیون 
دلار روی این استارت‌آپ سرمایه‌گذاری کرده 
اســت. در ادامه این گزارش توضیح داده شده 
که در ازای این پول، گوگل 10 درصد از سهام 
 )Anthropic( این شرکت را به دست آورد و
باید منابع رایانش ابری خود را از غول فناوری 

خریداری کند.
این حرکــت تا حدودی شــبیه مشــارکت 
مایکروســافت و )OpenAI( اســت که در 
آن، )OpenAI( تخصــص تحقیقاتــی را 
فراهم می‌کنــد، در حالی که مایکروســافت 
نه‌تنها میلیاردها دلار روی آن سرمایه‌گذاری 
کرده بلکه بــه پلتفرم ابری عظیــم خود نیز 
دسترســی دارد که برای آموزش جدیدترین 
مدل‌های هوش مصنوعی محاســباتی مورد 
نیاز اســت. نکته مهم دیگر اینکه استارت‌آپ 
)Anthropic( همچنیــن در حال توســعه 
چت‌بات همه منظوره خود اســت کــه با نام 
)Claude( شناخته می‌شود که از آن به عنوان 
رقیب بالقوه )ChatGPT( یاد شده است. با 
این وجود، مشخص نیست گوگل هم تصمیم 
دارد مانند مایکروســافت این سیستم هوش 
مصنوعی را به ســرویس‌های خود اضافه کند 
یا خیر. گوگل هم‌اکنــون نیز تخصص زیادی 
در توسعه سیســتم‌های زبان هوش مصنوعی 
دارد. فایننشــال تایمز نیز پیشــنهاد می‌کند 
یکی از انگیزه‌های این معامله، ایجاد کسب‌وکار 

محاسبات ابری‌گوگل است.

خبر

گزارش

12 شتاب‌دهنده برتر دنیا در حوزه فناوری 

شرکت‌هایی که به کسب‌و‌کارهای نوپا 
فرصت بروز استعداد می‌دهند

امروزه با توجه به تحولات سریع و برق‌آسا در حوزه دانش و فناوری، مراکزی در جهان تحت عنوان 
شتاب‌دهنده ایجاد شده‌اند که به شرکت‌های نوپای دانش‌بنیان و استارت‌آپی کمک‌های مالی و فنی 
ارائه می‌دهند. به بیان دیگر؛ شتاب‌دهنده، یک ساختار منسجم و مشخص در جهت حمایت و توسعه 
کارآفرینی نوآورانه و دانش‌بنیان است که با اهداف کمک به کوتاه کردن روندهای راه‌اندازی و توسعه یک کسب‌و‌کار 

نوپا و بالا بردن کیفیت محصولات و خدمات و ثبات مالی کسب‌و‌کار نوپا تشکیل شده است.

برنامه شتاب‌دهنده‌ها در جهان برای کمک به شرکت‌های 
اســتارت‌آپی در جهــت تقویــت مدل‌هــای تجــاری و 
استراتژی‌های بازار، توسعه فناوری‌ها و محصولات جدید، 
شناســایی مشتریان و شــرکای هدف طراحی شده است. 
موضوعی که برنامه‌های این شتاب‌دهنده‌ها را منحصر‌به‌فرد 
می‌کند، فرصتی اســت که برای اســتارت‌آپ‌ها به منظور 
تعامل مستقیم با رهبران شرکت‌های بزرگ، شبکه گسترده 
مربیان، مشاوران و ســرمایه‌گذاران فراهم می‌شود. بر این 
اساس، برنامه شــتاب‌دهنده‌ها برای استارت‌آپ‌ها شامل 
مجموعه‌ای قوی از حمایت‌های ســرمایه‌گذاری است که 
از طریق آن کارآفرینان ممکن اســت از یک یا چند شریک 

سرمایه‌گذار کمک مالی دریافت کنند. 
از ســویی، شــتاب‌دهنده‌ها امکان رشد ســریع و صحیح 
شرکت‌های استارت‌آپی را مهیا می‌ســازند. از آنجایی که 
تعداد قابل توجهی از صاحبان ایده‌ها و نوآوری‌ها از توانایی 
و قدرت مالی کافی و یا دانش و شــبکه بازاریابی کافی برای 
توسعه کسب‌و‌کار خود برخوردار نیستند، شتاب‌دهنده‌ها 
مجموعــه‌ای کامــل از خدمات مورد نیاز برای رشــد یک 
کســب‌وکار نوپا نظیر منابع مالی، انواع مشاوره، فناوری‌ها 
و تجهیــزات مختلف و همچنین فضایی را جهت اســتقرار 
شــرکت نوپا در یک بازه زمانــی تقریباً کوتــاه در اختیار 
استارت‌آپ‌های نوپا قرار‌ می‌دهند. در حقیقت اصلی‌ترین 
رسالت شــتاب‌دهنده، تقویت یک استارت‌آپ و تبدیل آن 
به شرکتی اســت که بعد از خروج از حمایت شتاب‌دهنده 
بتواند به تنهایی در بازار رقابت کرده و رشد کند. در اینجا به 
بررسی 10 شتاب‌دهنده برتر و مطرح در جهان می‌پردازیم.

یک سرمایه‌گذار محتاط
Y Combinator یک شتاب‌دهنده استارت‌آپی است که 
دو بار در سال روی تعداد زیادی استارت‌آپ سرمایه‌گذاری 
می‌کند. این شــتاب‌دهنده مدل جدیدی برای تأمین مالی 

استارت‌آپ‌ها در مراحل اولیه را ایجاد کرده است.
Y Combinator دو بار در سال، مقدار کمی‌ پول )150 
هزار دلار( را در تعداد زیادی از اســتارت‌آپ‌ سرمایه‌گذاری 
می‌کند. این شــتاب‌دهنده به مدت سه ماه به طور فشرده 

با شــرکت‌ها کار می‌کند تا آنها را بــه بهترین حد ممکن از 
نظر عملکردی برساند. بعد از آن نیز سرمایه‌گذاران دعوت 
می‌شوند تا به منظور سرمایه‌گذاری در استارت‌آپ توجیه 

شوند.
‌این شــتاب‌دهنده آمریکایــی در هــر دوره از برنامه‌های 
شــتابدهی خود به صد اســتارت‌آپ، خدمات آموزشــی، 
مشــاوره‌ای و مالی ارائه می‌دهد. »وای کامبینیتور«، یکی 
از شناخته‌شده‌ترین شــتاب‌دهنده‌های استارت‌آپی است 
 )Reddit( و )Dropbox)، (Airbnb( که شرکت‌هایی
از جملــه فارغ‌التحصیــان برنامه‌های شــتاب‌دهی آن 
محسوب می‌شوند. از اجزای اصلی برنامه طراحی شده برای 
استارت‌آپ‌های ورودی می‌توان به سرمایه‌گذاری مالی در 
ازای واگذاری درصد مشخصی از سهام استارت‌آپ، ساعات 
اداری مشترک با شرکای »وای کامبینیتور« و قرارهای شام 
هفتگی با برخی از سخنرانان از قدرتمندترین سازمان‌ها و 

شرکت‌های حاضر در دره سیلیکون اشاره کرد.

ایجاد یک شبکه ارتباطی
Techstars یک شــتاب‌دهنده جهانی اســت که زمینه 
سرمایه‌گذاری برای یک اســتارت‌آپ‌ را فراهم می‌کند. از 
طریق شــبکه این شــتاب‌دهنده، بنیانگذاران و تیم‌های 
اســتارت‌آپ با دیگــر کارآفرینان، کارشناســان، مربیان، 
فارغ‌التحصیلان، سرمایه‌گذاران، رهبران جامعه و شرکای 
شرکتی ارتباط برقرار کرده و به استارت‌آپ‌ مورد نظر کمک 

می‌کنند.
)تکِ اســتارز( برنامه‌های شــتاب‌‎دهی خود را به صورت 
بین‌المللی ارائه می‌کند. تمرکز این شــتاب‌دهنده، بیشتر 
بــر اینترنت اشــیاء  IoT و فناوری‌های خرده‌فروشــی و 
حمل‌ونقل است. بنا بر آمار مرتبط با کسب‌وکارهای تحت 
حمایت )تک اســتارز(، تقریباً 80 درصد از استارت‌آپ‌ها 
هنوز در حال فعالیت هســتند و 12 درصد آنها نیز از سوی 
شرکت‌های بزرگ خریداری شده‌اند. این برنامه شتابدهی، 
مجموعــه‌ای جامــع از حمایت‌های مالی، مشــاوره‌های 
کسب‌وکار و دسترسی به منابع آموزشی را در یک بازه زمانی 

90 روزه، به متقاضیان عرضه می‌کند.
ایــن شــتاب‌دهنده، یــک شــبکه جهانی اســت که به 
کارآفرینان این امکان را می‌دهد تا فارغ از موقعیت مکانی، 
فناوری‌های پیشــرفته خود را در بازار عرضه کنند. در واقع 
این شــتاب‌دهنده با تأمین ســرمایه مالی استارت‌آپ‌ها و 

مشــاوره‌هایی که ارائه می‌دهد، به رشد استارت‌آپ سرعت 
ویژه‌ای می‌بخشد. برنامه شــتاب‌دهنده  Techstتاکنون 
 Uber)،( .بیش از هزار شــرکت را پشــتیبانی کرده است
twilio) ،(Digital Ocean)( و )Send Grid( از جمله 
شرکت‌هایی هســتند که از Techstars  سرمایه دریافت 
کرده‌اند. این شبکه جهانی به کارآفرینان و سرمایه‌گذاران 
این امکان را می‌دهد تا از طریق ایجاد شــبکه‌ای گسترده 
از مشــاوران، مربیان، ســرمایه‌گذاران و کارآفرینان، رشد 
کنند. در حال حاضر Techstars، 47 استارت‌آپ دارد که 
برنامه‌های شتابدهی آنها در بیش از 15 کشور اجرا می‌شود. 
از سویی، این برنامه‌ها عموماً ســه ماهه هستند که با ارائه 
مشــاوره، تأمین ســرمایه موردنیاز و فضای کاری به رشد 

استارت‌آپ‌ها منجر می‌شود.

یک شتاب‌دهنده خطرپذیر
Startups500 یــک شــتاب‌دهنده خطرپذیــر جهانی 
بــا شــبکه‌ای از برنامه‌های اســتارت‌آپی اســت که دفتر 
مرکزی آن در ســیلیکون‌ولی قرار دارد. این شتاب‌دهنده 
از زمــان آغــاز بــه کار آن در ســال 2010 در بیــش از 
2 هــزار و 200 اســتارت‌آپ فنــاوری در ســطح جهان 
)Credit Karma( ســرمایه‌گذاری کرده‌اند؛ از جملــه 

 ، . . و.  )Grab) ،  (Bukalapak) ،  (Canva (  ،
Startups500 بــر بازاریابی دیجیتال، جذب مشــتری، 
شیوه‌های خلاقانه مدیریت استارت‌آپ‌ و جذب سرمایه برای 

برنامه‌های شتابدهی تأکید دارد.
این شتاب‌دهنده با حمایت از استارت‌آپ‌ها و سرمایه‌گذاران 
از طریــق برنامه‌های آموزشــی، رویدادهــا، کنفرانس‌ها 
و مشــارکت بــا شــرکت‌ها و دولت‌ها در سراســر جهان، 

به توســعه اکوسیســتم‌های نوآوری کمــک می‌کند. از 
ســویی، تیمی‌ متشکل از 150 نفر مســتقر در 20 کشور، 
ســرمایه‌گذاری‌های مخاطره‌آمیز را در 74 کشور مدیریت 
می‌کنند. Startups500 علاوه بر سرمایه‌گذاری، مشتاق 
کمک به ایجاد اکوسیستم‌های استارت‌آپی پایدار در سراسر 
جهان و اجرای برنامه‌های آموزشی، رویدادها و کنفرانس‌ها و 
مشارکت در سطح جهانی است. تیم سرمایه‌گذاری و شبکه 
مربی این شتاب‌دهنده دارای تجربه عملیاتی در شرکت‌هایی 
مانند پی‌پال، گوگل، فیس‌بوک، اینستاگرام، یوتیوب، یاهو، 

لینکدین، توییتر و اپل است.

سرمایه‌گذاری چندمرحله‌ای
SOSV  یک شــتاب‌دهنده خطرپذیر جهانی اســت که 
سرمایه‌گذاری چندمرحله‌ای برای رشد و توسعه ایده‌های 
بزرگ کارآفرینان و اســتارت‌آپ‌ها را ارائه می‌دهد. تمرکز 
اصلی این شتاب‌دهنده بر روی ایده‌هایی است که تغییرات 
مثبتی را بــه ‌دنبال خواهند داشــت. SOSVهر ســال 
150 استارت‌آپ را برای ســرمایه‌گذاری انتخاب می‌کند 
و برنامه‌های پیشــرفته‌ای برای تســریع توسعه محصول 

استارت‌آپ‌ها را در نظر می‌گیرد.
برنامه‌های شتابدهی این مجموعه توسط 132 کارمند در 
9 کشور جهان اجرا می‌شود. با توجه به اینکه شتاب‌دهنده 
)SOSV( به آزمایشــگاه‌های متعددی دسترســی دارد، 
محبوبیت زیادی در بین شــرکت‌های بیوفناوری و صنایع 
 )SOSV( غذایی دارد. از جملــه اســتارت‌آپ‌های برتر
 NotCo)، (Perfect Day)، (Upside( می‌توان بــه
 Foods)، (Yeelight)، (Opentrons)، (Shopal)،

BitMEX) ،(Snapask)( و )API3( اشاره کرد.

یک سرمایه‌گذار موفق
Plug and Play از طریق ســال‌ها تجربه، شبکه‌ای در سطح جهانی از کارآفرینان، 
سرمایه‌گذاران استراتژیک و رهبران صنعت را گردهم آورده که فعالانه به این شتابدهنده 
 Plug  در زمینه سرمایه‌گذاری موفق و رو به رشد کمک می‌کنند. این در حالی است که
and Playدر سال 2006 متولد شد و در حال حاضر 125 کارمند دارد. از سویی، آنها به 
موفقیت هزاران استارت‌آپ کمک کرده‌ که تقریباً 400 مورد از آن‌ها فضای اداری خود را 
در ساختمان مرکزی  Plug and Play مستقر کرده‌اند. یکی از بزرگترین برندهای آن  
LendingClubاست که بازاری به ارزش بیش از 2 میلیارد دلار دارد. این شتاب‌دهنده 
دارای 22 شعبه در سراسر جهان اســت و هدفش، ارائه تمام تجربه کارآفرینی‌اش به 
اعضا است؛ مسأله‌ای ‌که باعث می‌شود این شــتا‌ب‌دهنده منحصر‌به‌فرد باشد، تعداد 
اســتارت‌آپ‌هایی است که Plug and Playدر هر ســال روی آن‌ها سرمایه‌گذاری 
می‌کنند. Plug and Play  ســالانه بر روی بیش از صد استارت‌آپ که از فضای خود 
انتخاب می‌کند، سرمایه‌گذاری خواهد کرد. این شتاب‌دهنده همواره از شرکت‌هایی که 
به این برنامه پیوسته‌اند حمایت کرده و استارت‌آپ‌ها را در هر اندازه‌ای و در هر مرحله از 

توسعه که باشند، می‌پذیرد.

شتاب‌دهنده صنایع
Startupbootcamp یک شبکه جهانی از شتاب‌دهنده‌های استارت‌آپی متمرکز 
بر صنعت است که خدمات سرمایه‌گذاری و مربیگری ارائه می‌دهد. این شتاب‌دهنده 
در سال 2010 تأسیس شد و در شهرهایی مانند آمستردام، بارسلونا، برلین، کپنهاگ، 
میامی، نیویورک، کیپ تاون، دبی، استانبول، لندن، چنگدو، رم و بمبئی فعالیت می‌کند.
Startupbootcamp فعالیــت خــود را در زمینه اینترنت اشــیاء، صنایع غذای، 
فناوری‌مالی »فین‌تک« و اینشــورتک Insurtech یا همان فناوری بیمه توســعه 
بخشیده است. این شتاب‌دهنده برنامه‌های شتابدهی سه ماهه متمرکز و عمیقی دارد 
که در شهرهای مختلفی آنها را با تمرکز بر صنایعی خاصی اجرا می‌کند و هدف اصلی 
آن حمایت از کارآفرینان در مراحل اولیه راه‌اندازی اســتارت‌آپ است و به کمک یک 
 شبکه گسترده از مشاوران، ســرمایه‌گذاران و شرکای تجاری برنامه شتابدهی خود را

 اجرا می‌کند.

بزرگترین مرکز نوآوری باز جهان
Wayra در سال 2011 در کلمبیا و با هدف توسعه استارت‌آپ‌ها و یافتن جریان‌های 
درآمدی تأسیس شد. در حال حاضر این شتاب‌دهنده بزرگترین مرکز نوآوری باز جهان 
است که استارت‌آپ‌ها را به شرکت‌های بزرگ تبدیل می‌کند. این شتاب‌دهنده توسط  
Telefonicaیکی از بزرگترین شرکت‌های مخابراتی آمریکای لاتین و اروپا حمایت 
مالی می‌شــود و به همین خاطر بزرگترین شــتاب‌دهنده‌ تأثیرگذار آمریکای لاتین 
محسوب می‌شود. از این‌رو  Wayraقادر اســت که سالانه تا 50 هزار دلار سرمایه در 
اختیار اســتارت‌آپ‌ها قرار دهد.Wayra بسیار فراتر از CSR »مسئولیت اجتماعی 
شرکتی« قدم نهاده و یک تأثیرگذار بسیار زیادی در حوزه فعالیت مربوط به خود داشته، 
بخصوص در بخش‌های کارآفرینی و بیکاری جوانان، در نتیجه توانسته اعتبار مناسبی 

را در این زمینه به دست بیاورد.

شتاب‌دهنده حوزه سلامت و بهداشت
Dreamit شتاب‌دهنده‌ای است که بر فناوری‌های حوزه سلامت و بهداشت و نیز ارتقاء 
تحصیل و آموزش در متمرکز شده است. این شتاب‌دهنده، برنامه‌های منحصربه‌فردی 
را تحت عنوان Investor Road  به استارت‌آپ‌ها ارائه می‌کند که در آن راهنمایی‌ها و 
برخی راهکارهای ارتباطی، از سوی مربیان پیشنهاد می‌شود. رصد در این شتاب‌دهنده، 
شامل ارتباط مستقیم با شرکای تجاری برای گرفتن بازخورد و حتی راه‌اندازی برخی 
برنامه‌های مالی پایلوت است که از طریق آن، استارت‌آپ‌ها می‌توانند ارائه خدمات و یا 

تولید محصولات خود را آغاز کنند.

تعامل میان سرمایه‌گذاران خرد و بنیانگذاران
تمرکز Amplify بیشتر بر استارت‌آپ‌های مبتنی بر فناوری است و بنا به نیاز متقاضیان، 
دوره‌های شتابدهی منعطفی به مدت چهار تا هشت ماه، همراه با تخصیص سرمایه و منابع 
لازم، به آنها پیشنهاد می‌کند. یکی دیگر از مشخصه‌های جالب توجه این شتاب‌دهنده، 
فراهم کردن فرصت تعامل بین ســرمایه‌گذاران کوچک با بنیانگذاران استارت‌آپ‌ها 
است تا در ملاقات‌ها و نشست‌های رو‌در‌رو بتوانند ایده‌ها و نیازهای یکدیگر را به بحث 

و گفت‌وگو بگذارند.

حمایت از هر کسب‌و‌کار نوپا
Angel Pad شتاب‌دهنده‌ای است که تنها 12 استارت‌آپ را در برنامه شتابدهی خود 
که سه ماه به طول می‌انجامد، پذیرش می‌کند. حوزه فعالیت این شتاب‌دهنده، عام بوده 
و تقریباً با کســب‌وکارهای نوپا در تمامی ‌زمینه‌ها همکاری می‌کند. برنامه شتابدهی  
Angel Padتوسط تیمی ‌متشکل از افراد متخصص به اجرا در‌می‌آید و دسترسی به 

مربیان متخصص در صنایع مختلف را برای استارت‌آپ‌ها فراهم می‌کند. 

سرمایه‌گذاری در بازه زمانی محدود
Mucker Lab هر سال 10 شرکت استارت‌آپی را در برنامه شتابدهی خود می‌پذیرد. 
برنامه‌های تعیین شــده، بنا به نیاز هر یک از این اســتارت‌آپ‌ها می‌تواند کوتاه‌مدت 
»سه ماهه« و یا بلندمدت »دو ساله« باشد. انتخاب تعداد محدود استارت‌آپ‌ها در این 
شــتاب‌دهنده که اصطلاحاHandpickingً  نامیده می‌شود، موجب شده تا توجه 
بیشتری بر رشد و پیشرفت استارت‌آپ‌های جذب‌شده صورت گیرد. با توجه به مجموعه 
شرایط متنوع در دســترس در برنامه‌های شتابدهی Mucker Lab انعطاف‌پذیری 
این شتاب‌دهنده در مقایســه با دیگر شتاب‌دهنده‌ها بیشتر است. شرکت‌هایی مانند 
TaskRabbit  و LoanHero  از نمونه شــرکت‌های تازه تأسیســی هستند که از 

خدمات این شتاب‌دهنده بهره برده‌اند.

کاهش نقش کارهای فیزیکی انسانی 
Alchemist  برگزارکننده یک برنامه شتابدهی شش ماهه، متمرکز است که بیشتر 
بر پشتیبانی و حمایت از استارت‌آپ‌های هوشمند »تلاش برای کاهش نقش کارهای 
فیزیکی از سوی انسان« فعالیت می‌کند. نکته جالب در مورد این شتاب‌دهنده این است 
که تمامی‌ رویدادها و فعالیت‌های پیش‌بینی شده در دوره شتابدهی، به جزء حضور در
Demo Day  اختیاری است. ویژگی متمایز دیگر این شتاب‌دهنده، برخورداری از یک 
شبکه گسترده و جهانی از هدایتگری‌های سفارشی از شرکت‌های بزرگ، نظیر سیسکو 
است که قابلیت سرمایه‌گذاری مستقل از سوی آنها را ممکن می‌سازد Mobilespan  و  
 Alchemist از مهمترین استارت‌آپ‌هایی هستند که تحت حمایت MightyHive

قرار گرفته‌اند.

رامین بیات
روزنامه نگار


