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یادداشت

گزارش

بررسی یک رویکرد تحولی بر بستر دیجیتال

سکوهای آنلاین وام‌دهی

تأمین مالی جمعی، ابزار نوین 
جذب سرمایه

تأمین مالی جمعی، نوعی فرآیند جذب ســرمایه 
و جمــع‌آوری وجوه به‌صــورت جمعی بــرای تمام 
یا بخشــی از یک طرح اســت که معمولًا در بستر 
اینترنــت انجــام می‌شــود. مســئله نقدینگــی 
سال‌هاست که برای کسب‌وکارها چالشی اساسی 
به حســاب می‌آیــد. گواهی مشــارکت در جذب 
مالی جمعی کرادفاندینگ‌هــا، یکی از ابزارهای 
سرمایه‌گذاری جایگزین قلمداد می‌شود، به نحوی 
که بنگاه‌های تولیدی می‌توانند بوروکراسی‌های 
اداری را کمتر و با سرعت بیشتری، نقدینگی مورد 
نیاز خود را فراهم کنند.‎ تأمین اعتبار قابل‌تقسیم 
به دوبخش اســت؛ نخســت موضوعی که شرکت 
در آن حوزه سابقه داشــته و برای توسعه آن نیاز به 
منابع دارد، دوم طرح‌های جدیدی که قرار است 
تازه شــروع شــوند که معمولًا به‌عنوان طرح‌های 
ایجادی مورد شناســایی قــرار می‌گیرنــد. حوزه 
جغرافیایی اجــرای طــرح باید در داخل کشــور 
باشــد اما جمع‌آوری منابع مالی موردنیاز طرح‌ها 
از تأمین‌کننــدگان خارج از کشــور نیــز بلامانع 
است. اولین تلاش‌ها برای کرادفاندینگ‌، از سال 
۱۳۹۶ با کارگروهــی متشــکل از وزارتخانه‌های 
امور اقتصاد و دارایی، تعاون، کار و رفاه اجتماعی، 
ارتباطــات و فنــاوری اطلاعــات و معاونت علمی 
و فنــاوری ریاســت‌جمهوری تشــکیل شــد. در 
نهایت دستورالعمل مربوط به این حوزه در تاریخ 
اردیبهشــت ۹۷ به تصویب شــورای‌عالی بورس 
رسید. بر همین اساس دبیرخانه‌ کارگروه ارزیابی 
کرادفاندینگ‌ها در فرابورس تشــکیل شد. سکو 
یا پلتفرمی که برای نخســتین‌بار توسعه می‌یابد 
باید مجوز را از کارگــروه ارزیابی کرادفاندینگ‌ها 
دریافت کنــد. در این بخش )طرح‌هــا، روزمه‌ها، 
سابقه‌ها و‌...( به خوبی مورد بررسی قرار می‌گیرد. 
همچنین ســایر موارد نظارتی و تعلیق و لغو مجوز 
فعالیــت تأمیــن مالــی جمعــی عاملان نیــز، به 
وســیله کارگروه مذکور تصمیم‌گیری می‌شــود. 
کرادفاندینگ‌ها جزء سرمایه‌گذاری‌های جایگزین 
هســتند، البته آن‌ها که ریســک کمتری دارند یا 
بعضاً اصــل ســرمایه را تضمین می‌کننــد تا حد 
زیــادی در کلاس اوراق بدهی نیز قرار می‌گیرند. 
این نهادها در جهان، بیشــتر مخصــوص برآورده 
ساختن بودجه استارت‌آپ‌ها، ایده‌ها و شرکت‌های 
کوچک و متوسط و یا با ریسک بالاست؛ چراکه باید 
وام‌دهی به مؤسسه‌های بزرگ‌تر را بانک‌‌ها برعهده 
گرفته و تأمین بودجه واحدهای فناور و کوچک و 
متوسط به ســمت بورس برود. اکنون در بسیاری 
از کشــورها، نظام ســنتی جذب منابــع از طریق 
بانک‌ها بــه بخش ســرمایه‌گذاری‌های جایگزین 
در بازار ســهام سپرده شده اســت. سیاست‌های 
انقباضــی بانک مرکزی طی یک‌ســال ونیم اخیر 
موجبات تقویت تأمین مالی از طریق بازارسرمایه 
را فراهــم آورد، به‌طــوری کــه اکنون بســیاری از 
مؤسسات برای این مسئله به سمت بورس حرکت 
کرده‌اند. در غیاب ابزارهای پوشــش ریسک نرخ 
بهره، امکان دارد شــرکت‌های تأمین سرمایه نیز 
رویکردی چــون کاهش سررســیدها، بــه عنوان 
مثال از چهار سال به دو ســال یا کمتر را در پیش 
گیرنــد. این درحالی اســت کــه امروزه عــاوه بر 
ســازمان‌های بزرگ حتی به شــرکت‌های بسیار 
کوچک نیــز تأمین ســرمایه از طریق بازار ســهام 
پیشــنهاد می‌شــود. راهکاری که در دنیــا برای 
کمک به آن‌ها مورد توجه قرار گرفته، آسان کردن 
شــرایط ورود به بورس به حســاب می‌آیــد. بازار 
SME )کسب‌و‌کارهای کوچک( فرابورس یکی از 
مصادیق تحقق این امر به شــمار می‌رود که ورود 
مجموعه‌هــای کوچک و متوســط به بازار ســهام 
را تسهیل کرده اســت. دو راه برای تجاری‌سازی 
ایده‌های اســتارت‌آپ‌ها در فرابورس وجود دارد؛ 
اگر موضوع فعالیت شرکت فناور، مالی باشد و در 
حوزه اقتصاد فناوری فعالیــت کند، بهره‌گیری از 
جعبه شنی »سندباکس« در کسب‌وکاهای نوآورانه 
مالی می‌تواند مفید باشــد. از این طریق، شرکت 
به اطلاعات و داده‌هــای قابل اعتمــاد به‌صورت 
شــفاف دسترســی داشــته و صحت فرایندهای 
خود را نیز می‌سنجد. در صورتی که حوزه فعالیت 
یک کســب‌وکار دانش‌بنیان، فین‌تــک »فناوری 
مالی« به حســاب نیاید نیز این امکان وجود دارد 
از طریق صندوق‌های ســرمایه‌گذاری جســورانه 
پذیره‌نویسی شده در فرابورس جذب سرمایه کند 
و برای تجاری‌سازی ایده خود تأمین بودجه کند.

امروزه با توجه به تحولات در حوزۀ فناوری، 
ســهم اقتصاد دیجیتال در کیک اقتصادی 
جهــان روز‌بــه‌روز افزایــش می‌یابــد. در 
کشــورمان نیز طی ســال‌های اخیر بــا رشــد روزافزون 
کســب‌وکارهای نوین از جمله استارت‌آپ‌ها شاهد سهم 
روبه‌بالای این بخش در رابطه با اشتغال‌زایی هستیم. با 
این حال به نظر می‌رسد پتانســیل‌های بالقوه زیادی در 
دسترس اســت که می‌تواند بالفعل شود. قدر مسلم این 
کار نیاز بــه برنامه‌ریزی و تلاش منســجم دارد تا مقصود 
موردنظر به دست آید. مهدی غیبی، کارشناس فناوری 
اطلاعات و اقتصاد دیجیتال در گفت‌وگــو با »آتیه ‌نو« به 

کنکاش و بررسی این موضوعات پرداخت.

میزان سهم اقصاد دیجیتال در کیک اقتصادی کشور  •
چقدر است؟

بــرای ارزیابی ســهم اقتصاد دیجیتــال در تولیــد ناخالص 
داخلی، ابتدا باید تعریف مشــخصی از )GDP( ارائه دهیم. 
اقتصاد ایران به‌طور عمده مبتنی بر نفت بوده است. بنابراین 
تولید ناخالص داخلی ما نیز بر اساس نفت تعیین می‌شود. با 
در نظر گرفتن این پیش‌فرض، هیچ بخش دیگری نمی‌تواند 
در مقابل این حجم از تأثیر نفــت بر )GDP( مقاومت کند. به 
نوعی، اقتصــاد دیجیتال در حال حاضر ســهم قابل‌توجهی 
در )GDP( ایــران ندارد؛ چراکــه تمرکز اصلی شــرکت‌های 
فنــاوری و اســتارت‌آپ‌ها بر محور بــازار داخلــی چرخیده و 
تعداد کمی از مجموعه‌های اقتصادی هستند که نگاهشان 
صادرات‌محور است. مهم‌تر از همه، به دلیل مشکلات مرتبط 
با نقل‌وانتقالات پولی و بانکی، بســیاری از شرکت‌ها تمایلی 

به تجارت خارجی ندارند.
مهم‌ترین مانع برای توسعه اقتصاد دیجتال در کشور  •

چیست؟
به نظــرم می‌توان بزرگ‌تریــن مانع توســعه را منافع دلال‌ها 
قلمداد کرد. در حالی‌که نیازها همیشه برطرف می‌شود، شیوه 
این فرایند به میزان امکانات و محدودیت‌های زمانی بستگی 
دارد. در این روند، لایه‌های فسادزا شکل می‌گیرند و افرادی 
که از آن ســود می‌برند، هرگز اجازه نمی‌دهنــد این منافع از 
بین برود. در این حوزه به دلیل دیجیتالی‌شدن ابزارها، بنیان 

کار به سمت شفافیت حرکت می‌کند اما این مسئله تهدیدی 
برای افرادی اســت که از لایه‌های فســاد منتفع می‌شــوند. 
بنابراین، آن‌ها مقاومت کرده و مانعی در برابر بهبود و توسعه 
می‌تراشند. به همین دلیل، یکی از عوامل کلیدی در توسعه، 
از بین بردن این گلوگاه‌های منفعت‌زا به حساب می‌آید. این 
افراد که سود‌شان در گرو عدم شفافیت و فعالیت‌های سنتی 
است‌، تلاش می‌کنند تا همچنان وضعیت فعلی پایدار بماند 

و منافعشان تضمین شود.
نقش دولت جدید در توسعه اقتصاد دیجیتال و افزایش  •

سهم آن در )GDP( ایران را چگونه ارزیابی می‌کنید؟
هر دولتی که بخواهد بازار دیجیتال ســهمی واقعی در تولید 
ناخالص داخلی کشــور داشــته باشــد، باید موانع موجود را 
برطرف کند و زیرساخت‌ها را توسعه دهد. وقتی در این حوزه با 
اعمال سلیقه‌های مختلف مواجه هستیم، توسعه زیرساخت‌ها 
به کندی پیش مــی‌رود. در چنین شــرایطی انتظار افزایش 
سهم این بخش در )GDP( کمی رؤیایی به نظر می‌رسد. اگر 
دولت می‌خواهد رویکردی متفــاوت را در پیش بگیرد باید در 
زمینه توسعه زیرساخت‌ها، نقش تسهیل‌گر را ایفا کند. تنها با 
این اقدامات می‌توان امیدوار بود که ســهم بازار دیجیتال در 

اقتصاد کشور افزایش یابد.
چه موضوعی در ظرفیت‌‌سازی برای توسعه این بخش  •

اهمیت بیشتری دارد؟
ظرفیت‌های اقتصادی در حوزه دیجیتال به هیچ‌وجه پنهان 
نیســتند. موضوعات زیادی وجود دارند که به وضوح نشان 
می‌دهند این حوزه از نظــر تولید ناخالــص داخلی قابلیت 
ارزآوری دارد. فراتر از شناســایی این ظرفیت‌هــا، تمرکز بر 
ایجاد زیرساخت‌های مناسب و تسهیل‌گری برای حوزه‌های 
شناسایی شده است، ما نیازی به کشف موضوعات پیچیده و 
مبهم نداریم. واقعیت‌های موجود به وضوح مشخص هستند 
و بســیاری از افراد هم‌اکنون در حال بررســی و کار بر روی 
آن‌ها، اگر این حوزه‌ها حمایت و امکانات لازم برای توســعه 
و ورود به بازار فراهم شود، افراد و شــرکت‌هایی که توانایی 
و استعداد لازم را دارند، به ســمت آن‌ها جذب می‌شود. در 
نبود حمایت و تســهیل‌گری، حتی با آگاهی از ظرفیت‌های 
بالقوه، بســیاری از افراد و شــرکت‌ها تمایلی به ورود به این 

حوزه نخواهند داشت.
آیا زیرســاخت‌های فعلی فناوری اطلاعات و ارتباطات  •

در ایــران برای حمایت از رشــد اقتصــاد دیجیتال کافی 
هستند؟

خیر، ما در حوزه نسل‌های موبایلی عملکرد خوبی داشته‌ایم 
امــا در زمینــه زیرســاخت‌های غیرموبایلــی، به‌ویــژه فیبر 
نوری، وضعیت مناســبی نداریم. بررســی تعهدات دولت در 

برنامه‌های پنجم تا هفتم توســعه نشــان می‌دهد که در این 
زمینه بسیار عقب هستیم. فیبر نوری یکی از زیرساخت‌های 
اصلی برای توسعه خدمات دیجیتال به حساب می‌آید و بدون 
آن، ارائه خدمات کارآمد و پایدار دشــوار می‌شود. برای ارائه 
هر ســرویس دیجیتال، به زیرســاخت‌های مناسب در تمام 
نقاط کشور نیاز اســت. بنابراین، عدم توســعه کافی در این 
زمینه تأثیر زیادی بر پیشــرفت و کیفیــت خدمات دیجیتال 

خواهد داشت.
نقش استارت‌آپ‌ها و شرکت‌های نوآور در افزایش سهم  •

اقتصاد دیجیتال و )GDP( چیست؟
آن‌ها نقش کلیدی در تسریع فرآیند رسیدن به اهداف دارند. 
این شرکت‌ها با ســرعت عمل و نوآوری خود، زمان دستیابی 
به نتایج را به‌طــور قابل‌توجهی کاهش می‌دهنــد. این روند 
تنها مختص به حوزه اقتصاد دیجیتال نیســت و می‌تواند در 
صنایع مختلف نیز مشاهده شود. استارت‌آپ‌ها با بهره‌گیری از 
دیدگاه‌های نوآورانه و استفاده از مسیرهای دقیق‌تر و بهینه‌تر، 
فرآیندها را کوتاه‌تر و کارآمدتر می‌ســازند. به ایــن ترتیب، با 
ایجاد راه‌حل‌های جدیــد و بهبودیافته، دســتیابی به نتایج 

مطلوب سریع‌تر و مؤثرتر صورت می‌پذیرد.
به نظر شــما، آینده اقتصاد دیجیتــال در ایران چگونه  •

رقم می‌خورد؟
از آنجایی که نســل جدید به‌طور عمیق با صنعــت دیجیتال در 
ارتباط است، انتظار می‌رود که سهم این بازار به‌طور چشمگیری 
افزایش یابد. نیازهای روزافزون جامعه و هزینه‌های مرتبط با آن، 
به همراه مشتریانی که همیشــه برای این خدمات وجود دارند، 
به معنای جایگاه بهتر و بهبود بیشتر در آینده به حساب می‌آید. 
با این حال، جهت‌گیری رشــد این بخش، به سیاست‌گذاری‌ها 
و تصمیمات کلیدی بســتگی دارد. مشاهده می‌‌کنید که در هر 
دولتی، با توجــه به نقش شــورای‌عالی فضای مجــازی، وزارت 
ارتباطات و قوه قضائیه، روند توسعه اقتصاد دیجیتال تحت‌تأثیر 
گرایش‌ها، روش‌ها و خط‌مشــی‌های مختلف قــرار می‌گیرد. به 
همین دلیل، نمی‌توان انتظار داشت که اقتصاد دیجیتال به‌طور 
معجزه‌آسا توسعه یابد. موفقیت این حوزه به‌شدت به فراهم بودن 
بسترها و شرایط مناسب بســتگی دارد. در حالی که نیروی کار 
زیاد در این حوزه می‌تواند سرعت رشــد را افزایش دهد. اعمال 
نظرات سختگیرانه، سیاست‌های رگولاتوری و عدم هماهنگی و 
کندی پیشرفت را پدید می‌آورد. پیش‌بینی دقیق آینده این حوزه 
دشوار به حساب می‌آید اما اقتصاد دیجیتال به‌عنوان یک ابزار 

جدی برای رفع و دورزدن تحریم‌ها نقش ایفا می‌کند.

مرداد ماه امســال اولین رویــداد لندتک ایران 
با حضور بیش از دو هزار شــرکت‌کننده برگزار 
و در آن اعــام شــد کــه پلتفرم‌هــای لندتــک 
)ســکوی‌های برخــط وام‌دهــی( و کرادفاندینگ )ســکوی 
تأمین مالی جمعی( در ســال ۱۴۰۲ در مجموع مبلغی بالغ 
بر ۲۴ هزار میلیارد تومان تســهیلات اعطا کردند. پیش‌بینی 
می‌شود بیش از ۵۰ هزار میلیارد تومان تأمین مالی آن‌ها در 
سال ۱۴۰۳ باشــد. با افزودن بازار ســرمایه به وسیله این دو 
بستر به‌عنوان بازیگران جدید صنعت بانکداری و تغییر مدل 
کسب‌وکار در این صنعت، افزایش اســتفاده از منابع بانکی 
رقم خورد که این مســئله منجر به تثبیــت بازیگران جدید در 
صنعت بانکداری شد. تخصیص کاراتر منابع، سرعت بیشتر 
و دسترسی بیشــتر از نقاط قوت، هزینه بالای تجهیز اعتبار، 
نبود منابع مالی پایدار و داده‌هــای بزرگ را می‌توان از نقاط 
ضعف این پلتفرم‌ها برشــمرد. همچنین افزایش ضریب نفوذ 
این سکوها در جامعه به دلیل سیاست‌های انقباضی بانکی، 
بازدهی بالاتر و برطرف کردن نیاز‌های مشتریان، چشم‌انداز 

آتی این صنعت نوپا به حساب می‌آید. 

توزیع عادلانه منابع به واسطه لندتک‌ها
فراگیری مالی یکی از مهم‌ترین تأثیراتی است که فناوری‌های 
وام‌دهی بــا به عهــده گرفتن نقش خــود در راســتای توزیع 
عادلانه‌تر تســهیلات خرد می‌توانند برای جامعه رقم بزنند و 
موجبات ایجاد رونق در بخش‌های مختلــف، به‌ویژه اقتصاد 
دیجیتال را فراهم آورند. سیستم بانکی طی دهه‌های گذشته 
در زمینه توزیع عادلانه تسهیلات خرد عملکرد خوبی نداشته، 
به نحوی که بیش از ۷۰ درصد مردم ایران تاکنون از بانک‌ها 
وام نگرفته‌اند. در صورتی‌که فناوری‌های وام‌دهی با بهره‌‌مند 
از ایــن ظرفیت، می‌تواننــد نقش مؤثری در جبــران این خلأ 
داشته باشند. اکنون اقتصاد دیجیتال در زندگی مردم ایران 
جایگاه قابل توجهی به ‌دســت آورده اما تعــداد افرادی که به 
لحاظ اقتصادی ظرفیت به‌کارگیری خدمات و محصولات آن 
را دارند، بــه ‌دلیل وضعیت اقتصادی کشــور در حال کاهش 
است. با این حال همچنان لندتک‌ کمک می‌کند این بخش 
از جامعه بتواند از مزایای تجــارت الکترونیک بهره ببرد. این 
موضوع که شرکت‌های لندتکی خود را به تولیدکنندگان بزرگ 
نزدیک کنند علاوه‌بر مزایایی کــه در زمینه تأمین مالی برای 
آن‌ها دارد، موجب توسعه قابل‌توجه اقتصاد دیجیتال و ورود 
بازیگران بزرگ صنایع به این فضا می‌شود. تحریک تقاضا به 

مدد وام‌های خرد در نقطه فروش، بدون شک حرکت تازه‌ای 
در تجارت الکترونیک کشور در پی خواهد داشت.  

تغییر رویکرد بانک‌ها
بانک‌ها قبــاً بیشــتر تمرکــز خــود را روی ارائه تســهیلات 
کلان گذاشــته بودند، زیرا ارائه تســهیلات خرد دشواری‌ها 
و پیچیدگی‌های خاص خود را برای سیســتم بانکی کشــور 
داشــت. یکی از نــکات مهمی کــه در رویداد لندتــک ایران 
بر آن تأکید شــد، هزینه‌بر بودن اعطای وام‌هــای خرد برای 
بانک‌هاســت. ‌آن‌ها باید در زمینه تأمین مالــی فناوری‌های 
تسهیلات‌‌دهی برخط به ایفای نقش بپردازند و از ورود به این 
حوزه به‌ شکل مســتقیم یا خرید شــرکت‌های لندتکی پرهیز 
کنند. از سویی سیستم‌های وام‌دهی نوین با کارکردی که در 
زمینه فراگیری مالی دارند، قادرنــد دغدغه‌های حاکمیت را 
در این زمینه مرتفع سازند تا دولت در وضعیت بهتری امکان 
اصلاح نظــام بانکی را داشــته باشــد. این فناوری‌هــا مانند 
اغلب حوزه‌های نوآوری، در کنــار ویژگی‌های مثبت، تبعاتی 
نیز برای جامعه و مشــاغل به همراه دارنــد. البته می‌توان از 
آن‌ها جلوگیری کرد یا از مضرات آن کاست. یکی از مهم‌ترین 
تبعات توسعه سیستم‌های اعتباری دیجیتال، افزایش تعداد 
افرادی است که به ‌دلیل فقدان ســواد مالی، بیش از قدرت 
بازپرداخت خود از خدمات اعتباری اســتفاده می‌کنند. این 

اتفاق امکان دارد منجر به معضلات جدی برای جامعه شود. 
ضرورت افزایش ســواد مالی اشخاص،‌ بررســی تجربه سایر 
کشــورها برای جلوگیری از ایجاد تورم و تله بدهی ناشــی از 
فناوری‌های مالــی نوظهور و ایجاد شــبکه‌ای یکپارچه میان 
کسب‌وکارهای وام‌دهی دیجیتال برای به اشتراک گذاشتن 

داده‌ها موضوعاتی است که باید به آن‌ها پرداخت. 

مزایای فناروی‌های نوین در عرصه مالی
مصطفی احمدلو، کارشناس بازار سرمایه در گفت‌وگو با »آتیه‌ 
نو« با بیان اینکه تأمیــن مالی جمعی، یکــی از نوآوری‌های 
مالی به حســاب می‌آید که در ســال‌های اخیر توجه زیادی 
را به خود جلب کرده، گفت: »این مــدل اعتباریابی، به افراد 
و مشــاغل امکان می‌دهد که منابع مالی مورد نیاز خود را از 
طریق جمع‌آوری کمک‌های مالی کوچک از تعداد زیادی از 
اشخاص )عموماً از طریق پلتفرم‌های آنلاین( محقق سازند. 
توسعه آن‌ها در ایران از طریق حضور در بازار سرمایه این توان 
را دارد که به تســهیل ارائه وام‌ها و دسترســی به منابع مالی 

کمک کند.«
او با اشاره به اینکه دسترسی آســان‌تر به منابع مالی یکی از 
مهم‌ترین ویژگی‌های ایــن نهادها قلمداد می‌شــود، افزود: 
»کرادفاندینگ‌هــا از این قابلیــت برخوردارند که بــه افراد و 
کســب‌وکارهایی که به وام‌های بانکی دسترسی ندارند یاری 

رســانند. همچنین آن‌هــا نیاز به واســطه‌های مالی ســنتی 
مانند بانک‌ها و مؤسســات اعتبــاری را کاهــش می‌دهند و 
فرآیند تأمین مالی را تسریع کرده و با هزینه‌های کمتر انجام 

خواهند داد. 
احمدلو ادامه داد: »این روش باعث مشارکت بیشتر جامعه در 
پروژه‌های مختلف می ‌شود و مردم عادی را به سرمایه‌گذاری 
در طرح‌های جدید و نوآورانه تشویق می‌کند. در این نهادها 
اعضای جامعه تصمیم می‌گیرند کــه به کدام پروژه‌ها یا افراد 
وام اعطا شــود. این روش به ارزیابی دقیق‌تر اعتبار و کاهش 
ریسک ســرمایه‌گذاری می‌انجامد؛ زیرا اشــخاص بر اساس 

آگاهی و اعتماد خود اقدام به سرمایه‌گذاری می‌کنند.«
 این کارشــناس بازار ســرمایه توضیــح داد: »کرادفاندینگ 
این زمینه را برای کســب‌وکارهای کوچک و اســتارت‌آپ‌ها، 
فراهم مــی‌آورد، تا ایده‌هــای نوآورانه خــود را بــدون نیاز به 
سرمایه‌گذاری‌های بزرگ به مرحله اجرا برسانند و محصولات 

و خدمات جدیدی را به بازار معرفی کنند. « 
احمدلو با اشاره به اینکه لندتک‌ها یا فناوری‌های مالی مرتبط 
با اعطای وام، در سال‌های اخیر در ایران به عنوان بخشی از 
تحول دیجیتال در صنعــت مالی مورد توجه قــرار گرفته‌اند، 
گفت: »توسعه این فناوری‌ها در ایران موجب تسهیل رویه ارائه 
وام و دسترســی به منابع مالی برای افراد و مشاغل می‌شود. 
با ارائه فرآیند وام دیجیتالی اشخاص بیشتری از وام برخوردار 
می‌شــوند؛ حتی کســانی که از نظر جغرافیایــی در مناطق 

دورافتاده هستند یا به بانک‌های سنتی دسترسی ندارند. 
او یادآور شد: »به‌کارگیری فناوری‌های نوین در روند ارزیابی 
و اعطای وام می‌تواند زمان لازم برای بررســی درخواســت‌ها 
و صدور وام‌ها را به‌طور چشــمگیری کاهش دهد. همچنین، 
هزینه‌های مربوط به عملیات بانکی و بررســی‌های کاغذی 
را می‌کاهــد. لندتک‌ها بــا به‌کارگیــری داده‌هــای بزرگ و 
الگوریتم‌های هوش مصنوعی بــرای ارزیابی دقیق‌تر اعتبار 
وام‌گیرنــدگان، کاهــش ریســک وام‌دهــی و افزایــش نرخ 

بازپرداخت را تسهیل می‌کنند. 
او اضافه کرد: »فرایندهای شفاف و دیجیتالی، اعتماد عمومی 
به نظام مالی را افزایــش می‌دهند و به راحتــی این امکان را 
دارند که اطلاعات مربوط به وام‌ها، شرایط آن‌ها و روند تقاضا 
را ببینند. در نهایت نیز توسعه این ابرازهای نوین می‌تواند به 
رقابت سالم میان بانک‌ها و مؤسسات مالی منجر شود. بهبود 
خدمات مالــی و کاهش نرخ‌هــای بهره بــرای وام‌گیرندگان 

حاصل این امر است.«

سهم اقتصاد دیجیتال از تولید ناخالص داخلی چقدر است؟

گفت وگو

رامین بیات
روزنامه نگار

ندا بشیری
کارشناس بازار سرمایه


