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سرمایه‌گذاری اجتماعی

شماره صد و هشتاد 11 آذر 1397 یکشنبه

شــرکت ســرمایه‌گذاری تامین‌اجتماعی به‌عنوان یک 
هلدینگ با هدف حفظ و ارتقای ارزش ذخایر و ســرمایه 
بیمه‌شــده‌های تامین‌اجتماعی در ســال ۶۵ تاســیس 
شــد. اکنون ۲۷۴ شرکت تحت‌پوشــش این مجموعه 
هســتند و 85درصد دارایی گروه شستا در بورس عرضه 
شده است. مرتضی لطفی، مدیرعامل شستا با بیان این 
مطلب و درباره وضعیت بازدهی شســتا، اظهارکرد: »از 
مجموع 274شــرکت تحت‌پوشش شســتا، ۹۵شرکت 
معادل ۳۵درصد ســودآوری دارند و حــدود ۲۰درصد از 
شرکت‌ها از سوی دولت رد دین شده‌اند. همچنین ۱۱۶ 
واحد احداثی خود شســتا و ۵۴ واحد خریداری شــده از 
ســوی شســتا در حال فعالیت هســتند.« لطفی درباره 

سهم شستا از سود شرکت‌ها بیان کرد: »۳۰درصد سود 
ما از ۵۴ واحد خریداری شــده، تامین می‌شود و سهم ما 
در بازار ســرمایه معمولا میان ۷ تا ۱۰ درصد در نوســان 
است.«وی درباره فعالیت یک ساله خود در شستا گفت: 
»در طول این یک‌سال که عهده‌دار این مسئولیت هستم، 
در راستای شفافیت و پاسخ‌گویی تلاش بسیاری کردیم 
و نظام حسابرســی را در مجموعه شــرکت‌های شســتا 

مســتقر کردیم. حتی نظام داشــبورد مدیریتی و هوش 
تجاری در ابعاد مختلف شــاخص‌های مدیریتی اعمال 
می‌شود.« مدیرعامل شستا با اشاره به گزارش کار مکرر 
مدیــران هلدینگ‌ها گفــت: »همکاران ما در ســتاد و 
مدیران عامل هلدینگ‌ها و شرکت‌ها به‌صورت مستقیم 
گزارش عملکرد روزانه شرکت را در حوزه تولید، صادرات، 
عملکرد ماشین‌آلات و گردش مالی در حوزه صادرات، 

رصد می‌کننــد و اطلاعات همه شــرکت‌های شســتا 
به‌صورت شــفاف روی ســامانه کدال قرار گرفته است. 
علاوه بر ارائــه ۸۵درصد دارایی‌ها در بورس، اطلاعات 
گاهی  ۱۰۶ شــرکت غیربورسی را با تایید بورس و برای آ
مردم و رؤیت عمومی در ســامانه کدال منتشر کردیم.« 
لطفی درباره دیگر اطلاعات ارائه شده به کدال نیز بیان 
کرد: »ترکیب اعضای هیئت‌مدیره، ســرمایه، ســود و 
زیان، شــرکت‌های تحت‌پوشش با رزومه، نحوه فروش 
املاک، دارایی‌ها، سبد ســهام به تفکیک هلدینگ‌ها 
و شرکت‌های بورسی و غیربورســی، آیین‌نامه و احکام 
حقوقی مدیران و شــرکت‌های قابل واگذاری نیز برای 

بررسی بیشتر ارائه شده‌اند.«

مدیرعامل شستا از ارائه تمامی اطلاعات مالی شستا در کدال خبر داد

۸۵درصد دارایی شستا در بورس است

مدیرعامل شرکت نفت ایرانول اعلام کرد:

رکوردشکنی ایرانول در 
فروش و افزایش سهم 

بازار روغن موتور

مدیرعامل شــرکت نفت ایرانول در آســتانه 
شــانزدهمین سال تاســیس این شرکت، از 
رکوردشــکنی ایرانول در فــروش و افزایش 

سهم بازار روغن موتور خبر داد.
به گزارش روابط‌عمومی و تبلیغات شــرکت 
نفــت ایرانول، مهندس عیســی اســحاقی 
در جلســه شــورای مدیران این شرکت و در 
آستانه شانزدهمین سال تاسیس شرکت نفت 
ایرانول)11آذر( گفت: »خوشبختانه ایرانول 
روند رشد و توسعه خوبی دارد و اکنون در پنج 
ســال مدیریت در این شــرکت، رکورد تولید، 
فروش، صادرات، سود و افزایش سهم بازار 
روغن موتور را از اول تاسیس ایرانول تاکنون 

شکسته‌ایم.«
وی افــزود: »فروش روغن‌هــای موتوری و 
صنعتی ایرانول از 110میلیون لیتر سال 94 
به حدود 160میلیون لیتر در ســال گذشــته 
رسیده و باعث شــده خام‌فروشی بیس اویل 
)روغــن پایــه( از 140هزار تن ســال 94 به 
حدود 20هزار تن در هشــت ماهه امســال 
کاهش یابد که این امر موجب شده سهم بازار 
روغن موتور ایرانول براســاس گزارش‌های 
وزارت صنعــت، معدن و تجارت از 19درصد 
سال93 به حدود 27درصد در پایان سال96 و 
حدود30 درصد در سال‌جاری افزایش یابد.«
وی تصریح کــرد: »ایرانــول تاکنون حدود 
40درصد افزایش فروش روغن موتور نسبت 
به سال گذشته داشته و در کل فروش شرکت 
نســبت به سال گذشــته با رشد 65درصدی 
مواجه و تا 10 آذر، فروش مبلغی ایرانول نیز از 
میزان سال‌های گذشته بیشتر بوده است.«

مهندس اســحاقی تاکید کــرد: »به منظور 
تحقق استراتژی شرکت و با هدف خدمت به 
مردم در ســال‌جاری، افزایش فروش روغن 
موتور را در دســتورکار قرار دادیم و با افزایش 
40درصدی فروش روغن موتور، سود شرکت 
در شــش ماهه نخست ســال‌جاری با حدود 
65درصد رشد نسبت به سال گذشته مواجه 

بوده است.«
وی گفت: »همه کارها در شرکت نفت ایرانول 
براساس استراتژی تدوین شده 1404 پیش 
می‌رود و با اجرای این استراتژی باید در سال 
1400 به شرکتی پیشرو در داخل تبدیل شویم 
و در ســال 1404، خام‌فروشی را به حداقل 

برسانیم.«
وی تصریــح کــرد: »در ســال‌جاری چهــار 
محصول جدید با بالاترین ســطح کیفی روز 
دنیا به بازار عرضه کردیم که استقبال خوبی 
شــد و عرضه محصــولات جدید براســاس 

استراتژی شرکت در دستورکار قرار دارد.«
مهندس اسحاقی افزود: »تولید روغن دریایی 
و روغن مشــترک ایرانــول و پتروناس نیز از 
کارهای مهمی بود که خوشــبختانه به بازار 

عرضه کردیم و مورد استقبال قرار گرفت.«
مدیرعامــل شــرکت نفــت ایرانــول گفت: 
»براســاس استراتژی تدوین‌شــده 10پروژه 
مهــم شــرکت از ســال 95 تــا 1400 بایــد 
اجرا شــود که از این تعــداد پروژه‌های پایانه 
صادراتــی ایرانول با ظرفیــت 25هزار تن در 
بندر ماهشــهر، راه‌اندازی برج خنک‌کننده 
پالایشگاه آبادان، راه‌اندازی خط ریلی حمل 
محصولات از تهران به ماهشهر انجام شده 
اســت و یوتیلیتــی پالایشــگاه‌های تهران و 
آبادان و فاز یک خط موم‌گیری و فاز دوم تولید 
اکسترکت ســبز و احداث ساختمان مرکزی 
ایرانول از پروژه‌هایی هســتند که تا 1400 به 
بهره‌برداری خواهند رسید و برنامه زمان‌بندی 

آن‌ها مشخص شده است.«

 گزارش  

تجهیز مراکز درمانی تامین‌اجتماعی با فناوری روز
بیمارستان ۳۲ تختخوابی امیرالمومنین)ع( خوی با زیربنای ۷۰۶۰ مترمربع در چهار طبقه، توسط شرکت بین‌المللی بازرگانی تامین‌اجتماعی)شبتا( تجهیز شد. این بیمارستان به لوازم پزشکی، تجهیزات هتلینگ پزشکی و غیرپزشکی، 
قفسه‌بندی و میزبندی عمومی و آزمایشگاهی با ارسال حدود ۸۰۰ قلم کالا توسط شبتا تجهیز شده است. همچنین درمانگاه »سرخه« در شهرستان سرخه به مساحت 4204مترمربع در سه طبقه توسط شبتا تجهیز شد. در سرخه نزدیک 

به 11هزار نفر تحت‌پوشش بیمه تامین‌اجتماعی هستند. این شرکت اعلام کرده در تجهیز مراکز درمانی از آخرین تکنولوژی تشخیصی و درمانی دنیا استفاده می‌کند.

در نشست رسانه‌ای مدیرعامل ذوب‌آهن اصفهان تاکید شد

سرمایه‌های بیمه‌شدگان در ذوب‌آهن چگونه مدیریت می‌شود؟

به‌دنبال خروج شرکت ذوب‌آهن اصفهان از شمولیت 
ماده 141 قانون تجارت و افزایش سرمایه این شرکت 
از ســه هزار و 300 میلیارد به شش هزار و 150 میلیارد 
تومان، نشست خبری منصور یزدی‌زاده، مدیرعامل 
این شرکت با حضور خبرنگاران و رسانه‌ها، صبح روز 
۵ آذر در ساختمان شرکت ملی فولاد ایران برگزار شد. 
یزدی‌زاده در این نشست علاوه بر توضیح مشکلات 
و موفقیت‌های ریز و درشت شرکت، به پرسش‌های 
»آتیه‌نــو« دربــاره تعهــدات ذوب‌آهــن به ســازمان 
تامین‌اجتماعی، تهاتر بدهی‌ها و کاهش سهام شستا 
پاسخ داد.ذوب‌آهن اصفهان، پایه‌گذار صنعت فولاد 
کشور، با گذشت بیش از 50 سال از عمر خود، حدود 
14هزار نیروی انسانی و تولید طیف متنوعی از مقاطع 
فولادی، یکی از بزرگ‌ترین شرکت‌های تولیدی کشور 
به‌شمار می‌رود. یزدی‌زاده در آغاز سخنان خود درباره 
خروج شرکت از شــمولیت ماده 141 قانون تجارت و 
افزایش سرمایه این شرکت از سه هزار و 300 میلیارد 
تومان به شش هزار و 150 میلیارد تومان، اظهارکرد: 
»این رخداد دســتاوردهای بسیار خوبی برای شرکت 
داشت و موجب تغییر در ساختار مالی شرکت شد که 
امکان اســتفاده از تمامی ظرفیت‌هــا و منابع بیرونی 
را فراهم می‌کند تا شــرکت بتواند در فضای مناسبی 
سرمایه‌گذاری کند.« وی درباره ظرفیت تولید فعلی این 
شرکت گفت: »ظرفیت اسمی تولید سالانه ذوب‌آهن 
اصفهان ســه میلیون و 600 هزار تن چدن است، اما 
این شرکت با امکانات خود قادر به تولید چهار میلیون 
 LF تن چدن در سال است. همچنین با اجرای پروژه
قادر به تولید ســه میلیون و 300 هزار تن فولاد اســت 
که در نتیجه 700 هزار تن چدن مازاد خواهد داشــت 
که صادرات یا فــروش آن به فولاد مبارکه امکان‌پذیر 

است.«

ظرفیت تولیدی ذوب‌آهن معطل سنگ‌آهن است��
 مدیرعامــل ذوب‌آهن اصفهان با اشــاره به اینکه تولید این 
شــرکت در سال گذشــته حدود دو میلیون و 200 هزار تن 
بوده است، گفت: »ظرفیت تولید سالانه این مجتمع عظیم 
صنعتی بین سه میلیون و 600 هزار تا چهار میلیون تن است 
که عدم تامین مواداولیه به‌ویژه ســنگ‌آهن به میزان لازم، 
باعث شده فقط از 55درصد ظرفیت این شرکت در امر تولید 
استفاده شــود. دلیل این معضل، واگذاری معادن بدون در 
نظــر گرفتن تعهدات آن‌ها در جهت تامین مواداولیه صنایع 
فولادی کشور اســت. این امر موجب شده معادن کشور به 
راه‌انــدازی صنایع فولادی جدید مبــادرت کرده و به‌صورت 
عمودی رشــد کنند و صنایــع فولادی بزرگ کشــور مانند 
ذوب‌آهن را با چالش مواداولیه مواجه ســازند.« یزدی‌زاده با 
اشــاره به قول مساعد وزارت صنعت، معدن و تجارت درباره 
تامین پایــدار مواداولیه، بیــان کرد: »با تامیــن مواداولیه، 
90درصد مشکلات این شرکت برای رسیدن به ظرفیت کامل 
تولید حل می‌شــود که در حفظ اشتغال 14هزار پرسنل این 
شرکت، 17هزار معدنکار معادن زغال‌سنگ و یک میلیون 
نفر به‌طور غیرمســتقیم موثر است. در بازدیدی که به‌تازگی 
از واحد کک زرند داشــتیم، به این جمع‌بندی رسیدیم که به 
منظور تامیــن پایدار مواد اولیه، باتری کک زرند را جایگزین 

کک خارجی کنیم.« وی درباره اهمیت افزایش ظرفیت در 
حفظ بازارهای جهانی، گفت: »ما به‌دنبال حفظ سهم خود 
در بازارهای جهانی هســتیم تا نقش خــود را در این بازارها 
حفــظ کنیم. صادرات به عراق و افغانســتان می‌تواند به دو 
صورت ارزی و ریالی انجام شود و در صورت صادرات ریالی، 
نرخ سودده برای آن تعیین کنیم. اکنون صادرات ذوب‌آهن 
اصفهان به کشورهای آسیای دور نیز رسیده است و محصول 
این شــرکت به‌خوبی در بازارهای جهانــی جای خود را پیدا 

کرده است.«

حرکت از تولید مقاطع ساختمانی به مقاطع صنعتی��
یزدی‌زاده در ادامه به پی‌ریزی این کارخانه برای تولید مقاطع 
ساختمانی اشاره کرد و از حرکت به سوی تولید مقاطع صنعتی 
سخن گفت. وی گفت: »این شرکت  در حال تبدیل شدن به 
تولیدکننده مقاطع صنعتی همچون ریل و تیرآهن H است. 
در تولید ریــل دو موضوع مهم مطرح اســت. یکی مربوط 
به نورد ریل اســت که در کارگاه نــورد 650 ذوب‌آهن انجام 
می‌شــود. موضوع دوم مربوط به شــمش ریل است که در 
گذشته خریداری می‌شد، اما خوشبختانه با راه‌اندازی پروژه 
VD ، موفق به تولید شــمش ریل شده‌ایم. علاوه بر آن، با 
اجرای این پروژه، امکان تولید تمام مقاطع صنعتی فراهم شد 
و هم‌اکنون 50درصد کل تولیدات این شرکت شامل مقاطع 
صنعتی است.«وی با اشــاره به توانایی این شرکت در تولید 
انواع ریل نیز بیان کــرد: »ذوب‌آهن اصفهان قادر به تولید 
انواع ریل اســت و ریل موردنیاز مترو کشور تامین می‌شود. 
نخســتین محموله آن به‌زودی به شــرکت متــرو اصفهان 

تحویل داده می‌شود.«

تیرآهن H300، محصولی مهم در صنعت��
 H300 مدیرعامل شرکت ذوب‌آهن اصفهان تولید تیرآهن
را یکی از مهم‌ترین دســتاوردهای این شــرکت بیان کرد و 
گفت: »می‌کوشــیم در  سه‌سال آینده کل بازار یک میلیون 

تنی این محصول را در داخل کشــور به‌دست آوریم. در این 
صورت از کاربرد تیرورق که محصولی غیراســتاندارد برای 
ســاختمان اســت، بی‌نیاز خواهیم شــد. برای ریخته‌گری 
شــمش موردنیاز تیرآهنH300، شمش بیم بلانک تولید 
شد. در حالی که پیشنهاد شرکت‌های خارجی برای احداث 
ریخته‌گری مذکور، ســه و نیم میلیــون یورو بود که این رقم 
صرفه‌جویی شــد.« وی پروژه PCI )تزریــق پودر ذغال در 
کوره‌بلند به‌جای کک( را یکی از پروژه‌های مهم این شرکت 
برای کاهش قیمت تمام‌شده دانست و گفت: »این پروژه که 
۸۰درصد پیشرفت فیزیکی داشته و تا اواخر بهمن راه‌اندازی 
می‌شــود، مصــرف کک را کاهش می‌دهــد و۱۵۰میلیارد 
تومــان نتیجه اقتصادی آن خواهد بود. ذوب‌آهن اصفهان 
در گذشته یک برج خاموش‌کننده برای کک‌سازی داشته، 
اما اخیرا بــا راه‌اندازی برج خاموش‌کننده دیگر، مشــکلی 
بابت اورهال واحد کک‌ســازی نخواهد داشت.« یزدی‌زاده 
یکی دیگر از پروژه‌های مهم ذوب‌آهن را احداث خط انتقال 
تیرآهن بال پهن H300 بیان کرد و گفت: »تمامی خدمات 
مهندســی و طراحی پایه و تفصیلی این پروژه در حوزه‌های 
مکانیک، تاسیسات، سیویل، برق، اتوماسیون و برنامه‌نویسی 
توسط کارشناسان ذوب‌آهن انجام شــد که 350هزار یورو 

صرفه‌جویی ارزی به‌دنبال داشت.«

تهاتر بدهی‌های شرکت با کمک شستا��
یزدی‌زاده در این نشست در پاسخ به پرسش خبرنگار »آتیه‌نو« 
درباره تهاتر بدهی‌های این شــرکت و تلاش مدیران شستا 
برای این موضــوع، اظهارکرد: »بنــد »و« تبصره 5 بودجه 
سال 96 ناظر به تادیه بدهی‌های دولت با تامین‌اجتماعی از 
طریق تهاتر بدهی‌هاست. شرکت ذوب‌آهن جمعا سه هزار و 
800 میلیارد تومان بدهی دارد که با چندین بانک کشور برای 
تهاتــر حدود هزار و 510 میلیارد تومان از بدهی‌ها به توافق 
رســیده‌ایم. از جمله اینکه با بانک ملی 453 میلیارد تومان، 
صــادرات ۳۰۷ میلیارد تومان، ملــت ۵۸۹ میلیارد تومان و 

کشــاورزی 161میلیارد تومان از بدهی‌ها تهاتر می‌شود که 
فرآیندها اداری و دستورالعمل‌ها و فرم‌های مربوط به آنها را 
کامل و به وزارت تعاون، کار و رفاه اجتماعی ارسال کرده‌ایم. 
علاوه بر این برای تهاتر ۹۰۵ میلیارد تومان دیگر از بدهی‌ها 
مذاکراتمان را با بانک پاســارگاد شروع کرده‌ایم که هنوز در 

جریان است. «

تامین اجتماعی ســهام‌دار اصلی ذوب‌آهن باقی ��
می‌ماند

مدیرعامل ذوب‌آهن در پاســخ به سوالی با این مضمون که 
مطابق آنچه سیاست شــرکت شستا عنوان شده سهام این 
هلدینــگ در ذوب آهــن از  56درصد به حــدود 40درصد 
کاهش خواهد یافت. گفت: »کاهش سهام تامین‌اجتماعی 
غیرمحتمل است و به نظر می‌رسد سازمان تامین‌اجتماعی 
سهام‌دار اصلی ذوب‌آهن باقی خواهد ماند. ولی اطلاع‌رسانی 
و اظهارنظــر درباره این موضوع باید از ســوی مدیران عالی 
تامین‌اجتماعی انجام شــود و ما از چنین تصمیمی اطلاع 
نداریم.« یزدی‌زاده در ادامه گفت: »اکنون حدود 42میلیون 
نفر عضو خانواده تامین‌اجتماعی به نحوی سهام‌دار شرکت 

ذوب‌آهن اصفهان محسوب می‌شوند.«

 ارز ارائه شده فولادسازان به تامین نیاز خودشان ��
اختصاص یابد

یزدی‌زاده در پایان ســخنان خود از ضرورت تامین نیازهای 
ارزی فولادســازان اظهارکرد: »فولادسازان انتظار دارند در 
قبــال صادرات و ورود ارز به ســامانه نیما، نیــاز ارزی آن‌ها 
نیز تامین شود. هر شــرکت فولادی 100 تا 120 دلار برای 
هر تــن تولید نیــاز ارزی دارد و در نتیجه صــادرات آن باید 
جواب‌گوی نیاز ارزی آن‌ها باشد. مهم این است که ارز عرضه 
شــده از سوی فولادسازان صادرکننده، در سامانه نیما برای 
تامین نیاز خود فولادسازان و با اولویت نخست به خودشان 

تخصیص یابد.«

 پریسا امام وردیلو
  روزنامه‌نگار    


