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جهش ۶۸ درصدی مبادلات تجاری ایران و قطر 
مبادلات تجاری ایران و قطر در دو ماهه نخســت سال ۱۴۰۴ با رشدی 
۶۸ درصدی به ۶۴ میلیون دلار رسید. این رقم در مقایسه با ۳۸ میلیون 
دلار در دوره مشابه سال گذشــته، نشان‌دهنده تحکیم روابط اقتصادی 
دو کشور در بستر تحولات ژئوپلیتیکی منطقه و تلاش‌های مشترک برای 

گسترش همکاری‌های تجاری است.
عباس عبدالخانی، رایزن بازرگانی ایران در قطر، هفته قبل این رشــد را 
نشانه‌ای از پتانسیل رو به گسترش روابط اقتصادی توصیف کرد و گفت: 
»با تداوم تعاملات هدفمند و رفع موانع ســاختاری، ایــن روند صعودی 

می‌تواند در ماه‌های آینده نیز ادامه یابد.«
صــادرات ایران بــه قطر در این دوره شــامل مــواد غذایــی، محصولات 
کشاورزی، مصالح ســاختمانی و مواد معدنی بود. برای اولین‌بار، شیر 
خشک صنعتی نیز به سبد صادراتی ایران افزوده شد که با توجه به کیفیت 
بالای تولید داخلی و نیاز بازار قطر، فرصــت جدیدی برای نقش‌آفرینی 
ایران در این بازار ایجاد کرده اســت. عبدالخانی بر اهمیت تنوع‌بخشی 

به اقلام صادراتی تأکید کرد و آن را نقطه قوت عملکرد ایران در این دوره 
دانست.

واردات ایران از قطر عمدتاً شــامل کالاهای واســطه‌ای بود که به‌صورت 
واردات مجدد از سایر کشورها تأمین شده‌اند. این روند نشان‌دهنده نقش 

رو به رشد قطر در زنجیره تأمین نیازهای ایران است.
رایزن بازرگانی ایــران افــزود: »رایزنی‌های فنی و حقوقــی با نهادهای 
قطری بــرای تقویت زیرســاخت‌های تجاری و لجســتیکی ادامه دارد.« 
او همچنین از تحــرکات مثبت در تعاملات بخش خصوصی دو کشــور و 
تسهیل فرایندهای تجاری خبر داد که فرصت‌های جدیدی برای فعالان 

اقتصادی ایرانی فراهم می‌کند.
عبدالخانی تأکید کرد که تداوم این رشــد نیازمنــد حمایت هدفمند از 
بخش خصوصــی ایران و قطر اســت. او رفع موانع لجســتیکی و تقویت 

همکاری‌های دوجانبه را برای پایداری این روند ضروری دانست.
این جهش تجاری در حالــی رخ می‌دهد که ایران و قطر در ســال‌های 

اخیر با تکیه بر ظرفیت‌های مکمل اقتصادی و دیپلماســی فعال، روابط 
خود را گسترش داده‌اند. قطر به‌عنوان یک شریک تجاری استراتژیک، با 
زیرساخت‌های پیشرفته لجستیکی و موقعیت جغرافیایی ممتاز، بستری 
مناســب برای افزایش صادرات ایران به بازارهای منطقه‌ای فراهم کرده 

است. 
کارشناســان معتقدند که تمرکز بر تنوع‌بخشی به محصولات صادراتی، 
بهبود زیرســاخت‌های حمل‌ونقل و کاهش بوروکراسی تجاری می‌تواند 
این همکاری را به ســطحی جدید ارتقا دهد. با ایــن حال، چالش‌هایی 
نظیر نوسانات ارزی و محدودیت‌های تجاری بین‌المللی همچنان بر سر 

راه این روابط قرار دارند.
ایران با بهره‌گیری از مزیت‌های رقابتی در تولید محصولات کشاورزی و 
مواد معدنی، در تلاش است تا سهم خود را در بازار قطر افزایش دهد. در 
مقابل، قطر با ایفای نقش واسطه‌ای در تأمین کالاهای مورد نیاز ایران، 

به‌تدریج جایگاه خود را در زنجیره تجاری منطقه‌ای تقویت می‌کند.

رشد سودآوری در هلدینگ تاپیکو
 راهکار رفع

 ناترازی برق چیست؟
صنعـت بـرق ایـران امـروز بیـش از هـر 
زمـان دیگـری بـه اصلاح سـاختار نیـاز 
دارد. تجربـه دو دهـه گذشـته نشـان 
می‌دهـد هـرگاه مداخلـه دولـت در بـازار 
برق شـدت گرفته، سـرمایه‌گذاری بخش 
خصوصـی در ایـن صنعـت کاهـش یافته 
اسـت. این واقعیـت، زنگ هشـداری برای 
سیاسـت‌گذاران اسـت کـه تأخیر بیشـتر 
در خـروج دولـت از تجـارت بـرق، بحران 
ناتـرازی بـرق را مزمن‌تـر خواهـد کـرد. 
درحال‌حاضـر، دولـت بـا ایفـای نقـش 
واسـطه‌گر، بـرق را از بخـش خصوصـی با 
نرخ مشـخص خریـداری کرده و بـا نرخی 
بالاتر بـه مصرف‌کننده نهایی می‌فروشـد، 
امـا درآمـد حاصـل از ایـن فراینـد نه‌تنها 
صـرف توسـعه زیرسـاخت‌های تولیـدی 
نمی‌شـود، بلکـه هیـچ سـهمی در حـل 
چالـش تأمیـن پایـدار انـرژی نـدارد. 
همیـن مداخلـه، موجـب کاهـش انگیـزه 
سـرمایه‌گذاران و کند شـدن چرخ توسعه 
نیروگاه‌هـا شـده اسـت. در مقابـل، اگـر 
دولت نقش خـود را محدود کرده و بسـتر 
رقابتـی مناسـبی بـرای بخـش خصوصی 
فراهم سـازد، مسـئله ناترازی برق در یک 

بـازه پنج‌سـاله قابـل حـل خواهـد بود.
گرچـه نشـانه‌هایی از آغـاز رونـد خـروج 
دولـت از تجـارت برق دیـده می‌شـود، اما 
ایـن فراینـد چنان کنـد و تدریجـی پیش 
می‌رود کـه نمی‌توان بـه تأثیرگـذاری آن 
در کوتاه‌مدت امیدوار بود. شـواهد بورسی 
نیـز ایـن کم‌رمقـی را تأییـد می‌کنـد. 
بسـیاری از نیروگاه‌هـای فعـال، سـهامی 
عام هسـتند و در بورس معامله می‌شوند، 
با این حال نسـبت قیمت بـه درآمد آن‌ها 
)P/E( در حدود ۲۰ اسـت؛ یعنی بازگشت 
سـرمایه بـرای سـهامداران خـرد حـدود 
۲۰ سـال زمـان می‌بـرد. از سـوی دیگـر، 
برخی نیروگاه‌هایـی که از منابـع صندوق 
توسـعه ملی بهره برده‌انـد، در بازپرداخت 
مواجـه  جـدی  چالـش  بـا  تسـهیلات 
شـده‌اند. این وضعیـت نشـان می‌دهد که 
سـرمایه‌گذاری در صنعت برق، به‌ویژه در 
شـرایط فعلی، نه‌تنها جذابیت ندارد، بلکه 
ریسـک‌های فراوانـی نیز بـه همـراه دارد. 
ایجـاد تابلـوی سـرمایه‌گذاری در بـورس 
انـرژی، تلاشـی مثبـت در جهـت افزایش 
شـفافیت و جذابیت سـرمایه‌گذاری بوده، 
امـا همچنـان حجـم بـالای نیـاز مالـی 
پروژه‌هـای نیروگاهـی، به‌ویـژه در حـوزه 
تجدیدپذیـر، وابسـتگی به منابـع صندوق 

توسـعه ملی را حفـظ کرده اسـت.
راهـکار مؤثـر، بهبـود ارتبـاط نهـادی 
میـان صنعـت بـرق و صنـدوق توسـعه 
ملـی اسـت؛ به‌گونـه‌ای کـه صنـدوق 
بـار دیگـر بـه تأمیـن مالـی پروژه‌هـا 
ترغیـب شـود. تأمیـن مالـی پروژه‌هـا 
بایـد از حالـت انحصـار خـارج شـده و 
از مسـیرهای متنـوع و رقابتـی انجـام 
گیـرد. در ایـن راسـتا، تقویـت نقـش 
بـورس انـرژی به‌عنـوان بسـتر اصلـی 
مبادلات بـرق، ضرورتـی اجتناب‌ناپذیر 
اسـت. این بورس، با هدف کشف قیمت 
منصفانـه، افزایش شـفافیت، و تسـهیل 
دسترسی مستقیم میان تولیدکنندگان 
و مصرف‌کننـدگان طراحـی شـده و 
ظرفیـت آن برای تبدیل شـدن بـه ابزار 
اصلـی کشـف قیمـت و اصلاح سـاختار 

بـازار، چشـمگیر اسـت.
نیروگاه‌هـای غیردولتـی نیـز خواسـتار 
عدم مداخلـه در مکانیـزم عرضـه و تقاضا 
هسـتند. اگـر ایـن مکانیـزم به‌درسـتی و 
بدون دستکاری اجرا شـود، آن‌ها آمادگی 
دارند بخش عمده‌ای از مبادلات خود را از 
طریق بـورس انرژی انجـام دهنـد. به این 
ترتیـب، خـروج تدریجـی از نظام سـنتی 
خریـد تضمینـی و حرکـت به‌سـوی بازار 
شـفاف و رقابتـی، امکان‌پذیـر خواهد بود.

صنعت نفت و گاز، به مثابه شــریان حیاتی اقتصاد ایران، 
نقشــی بی‌بدیــل در تأمیــن منابع مالــی دولــت، ایجاد 
فرصت‌های شغلی، توسعه زیرســاخت‌ها و تقویت زنجیره 
صنایع پایین‌دستی ایفا می‌کند. ایران با در اختیار داشتن 
یکــی از بزرگ‌ترین ذخایــر هیدروکربنی جهــان، همواره 
به‌عنوان یکــی از بازیگران اصلــی بازار انرژی در ســطح 
منطقه و جهــان مطرح بــوده و از ظرفیت‌هــای راهبردی 
قابل‌توجهــی برخــوردار اســت. در این میــان، هلدینگ 
ســرمایه‌گذاری نفت و گاز و پتروشــیمی تأمین )تاپیکو(، 
زیرمجموعــه شــرکت ســرمایه‌گذاری تأمیــن اجتماعی 
)شســتا(، با مدیریت شــرکت‌های کلیدی در حوزه نفت و 
گاز، جایگاه ویژه‌ای در پیشبرد اهداف اقتصادی و صنعتی 
کشــور دارد. این هلدینگ با نظارت بر شرکت‌هایی نظیر 
نفت ایرانول، نفت پاسارگاد، پرسی ایران گاز و نفت ستاره 
خلیج فارس، ســهمی قابل‌توجــه در تولیــد فرآورده‌های 
نفتی، روانکارها و گاز مایع ایفا می‌کنــد. در این گزارش، 
عملکرد سه شرکت نخست در دو ماهه ابتدایی سال ۱۴۰۴ 

بررسی شده است.

 نفت ایرانول: تثبیت جایگاه در قله روانکارها
شرکت نفت ایرانول، نامی آشــنا در صنعت روانکار ایران، 
در سال مالی منتهی به اسفند ۱۴۰۳ عملکردی درخشان 
از خود به نمایش گذاشت و این روند را در بهار ۱۴۰۴ نیز 
با شــتابی قابل‌توجه ادامه داد. این شــرکت با ثبت ســود 
خالص ۲,۹۳۱ میلیارد تومانی در سال ۱۴۰۳، رشدی ۶۷ 
درصدی نسبت به دوره مشابه سال قبل را رقم زد؛ موفقیتی 
که از توانایی مدیریت در بهره‌بــرداری از پویایی‌های بازار 
و بهینه‌سازی عملیات حکایت دارد. سود ناخالص ایرانول 
نیز بــا افزایش ۴۵ درصــدی بــه ۴,۰۱۹ میلیــارد تومان 
رســید که نتیجه اصلاح ســاختار هزینه‌ها و بهبود کارایی 
عملیاتی بوده اســت. درآمدهای عملیاتی شرکت در سال 
۱۴۰۳ به ۲۱,۸۷۸ میلیارد تومان بالغ شــد، که با رشدی 
۴۸ درصدی، نشانه‌ای از اســتراتژی‌های هوشمندانه در 
تولید و فروش اســت. این جهش درآمدی، مرهون ترکیبی 
از اصــاح فرایندهای تولید، بهینه‌ســازی فرمولاســیون 
محصولات و بازنگری در سیاســت‌های فروش بوده است. 
ایرانول با تمرکز بر تنوع‌بخشی به سبد محصولات و عرضه 
کالاهای سودآورتر، توانســته هم از منظر نرخ فروش و هم 
از نظر حجم، دســتاوردهای قابل‌توجهی کســب کند. در 
دو ماهه نخست سال ۱۴۰۴، این شرکت درآمدی بالغ بر 
۴,۷۵۲ میلیارد تومان از فروش محصولات خود به دســت 
آورد. در این دوره، روانکارها، به‌ویژه روغن‌های موتور دیزلی 
و بنزینی برای بــازار داخلی و روغن‌های پایــه و فرایندی 
برای بازارهای صادراتی، ستون فقرات درآمدزایی شرکت 
بودند. در اردیبهشت‌ماه، فروش ایرانول به ۲,۷۵۸ میلیارد 
تومان رسید، که ۲,۲۵۸ میلیارد تومان آن از بازار داخلی و 
۴۹۹ میلیارد تومان از صادرات حاصل شد. تولید ۸,۰۰۰ 
مترمکعب روغــن پایــه و ۷,۰۰۰ مترمکعب روغــن موتور 
دیزلی در این مــاه، گواهی بر تعادل مطلــوب میان تولید 

و فروش است.
مدیریت موجودی انبار در سطح بهینه، از فشار بر نقدینگی 
کاســته و امکان بهره‌بــرداری حداکثــری از ظرفیت‌های 
تولیــدی را فراهــم کرده اســت. ایــن رویکــرد، به‌ویژه در 
اردیبهشــت‌ماه، نمونه‌ای از مدیریت کارآمد منابع بود که 
با حفظ تراز تولید و فروش، به پایداری مالی شرکت کمک 
کــرد. موفقیت ایرانول ریشــه در درک عمیــق مدیریت از 
تحولات بــازار، تصمیم‌گیری‌های دقیق در بهینه‌ســازی 
فرایندها و تمرکز بر ارتقای کیفیــت محصولات دارد. این 
شرکت با سرمایه ثبت‌شــده ۲۰۰ میلیارد تومانی، جایگاه 

خود را به‌عنوان یکی از پیشــگامان صنعت روانکار تثبیت 
کرده و چشم‌اندازی روشــن برای سهامداران ترسیم کرده 
اســت. با این حــال، بــازار روانکارها در ایــران، عرصه‌ای 
رقابتی است که حضور بازیگران داخلی و خارجی، همراه 
با نوسانات قیمت مواد اولیه، می‌تواند چالش‌هایی ایجاد 
کند. اما مزیت‌های ایرانول، از جمله مقیاس تولید، شبکه 
فروش گسترده و اعتماد عمومی به برند، آن را در موقعیتی 
ممتاز برای حفظ و گســترش ســهم بازار قرار داده است. 
انتظار می‌رود این شرکت با سرمایه‌گذاری در فناوری‌های 
نوین و تقویت حضور در بازارهای صادراتی، بتواند جایگاه 
خود را به‌عنوان یکی از رهبــران منطقه‌ای صنعت روانکار 

مستحکم‌تر کند.

 نفت پاسارگاد: جهش درآمدی در بازار قیر
نفت پاسارگاد، یکی از ستون‌های صنعت قیر و فرآورده‌های 
نفتی ایــران، در دو ماهه ابتدایی ســال ۱۴۰۴ عملکردی 
خیره‌کننــده به نمایش گذاشــت. این شــرکت در این بازه 
درآمدی بالغ بــر ۴,۷۰۱ میلیــارد تومان کســب کرد، که 
نسبت به ۲,۲۳۲ میلیارد تومان در دوره مشابه سال قبل، 
رشدی ۱۱۱ درصدی را نشان می‌دهد. این جهش درآمدی، 
نشــانه‌ای از بهبود تقاضا در بازارهــای داخلی و صادراتی 
و توانایی شــرکت در بهره‌بــرداری از فرصت‌هــای تجاری 
است. در اردیبهشت‌ماه ۱۴۰۴، فروش شرکت به ۲,۳۴۵ 
میلیارد تومان رســید که نســبت به ۱,۱۶۶ میلیارد تومان 

در اردیبهشت ۱۴۰۳، رشدی ۱۰۱ درصدی را ثبت کرد.
در مقیاس ســالانه، نفت پاسارگاد در ســال مالی ۱۴۰۳ 
درآمدی معــادل ۲۰,۰۱۹ میلیــارد تومان به دســت آورد 
که نســبت به ۱۵,۸۱۱ میلیارد تومان ســال قبل، رشدی 
۲۷ درصدی را نشــان می‌دهد. اوج عملکرد این شــرکت 
در اسفند ۱۴۰۳ مشاهده شد، جایی که فروش ماهانه به 
۴,۱۸۹ میلیارد تومان رسید، که نسبت به ۱,۵۹۷ میلیارد 
تومان در اسفند ۱۴۰۲، رشــدی ۱۶۲ درصدی را تجربه 
کرد. این افزایش چشــمگیر تا حدی نتیجه رشد نرخ‌های 

فروش بوده، امــا عوامل دیگری نظیــر بهبود ظرفیت‌های 
تولید، تقویت شــبکه فــروش و بهره‌گیــری از فرصت‌های 

بازارهای منطقه‌ای نیز نقش کلیدی داشته‌اند.
بازار قیر ایران در ســال‌های اخیر، به دلیل ثبات نســبی 
اقتصادی و کاهش برخی محدودیت‌های تجاری، شرایط 
مساعدتری برای صادرات فراهم کرده است. نفت پاسارگاد 
با بهره‌گیــری از این فرصت‌ها، توانســته ســهم خود را در 
بازارهای منطقه‌ای افزایش دهد. بــا این حال، تداوم این 
رشد به عوامل متعددی وابسته است، از جمله سیاست‌های 
عمرانی دولت، تخصیص بودجه‌های زیرساختی، نوسانات 
نرخ ارز و تحولات بــازار جهانی نفت. انتظــار می‌رود این 
شرکت با ســرمایه‌گذاری در نوسازی زیرساخت‌ها، توسعه 
محصولات بــا ارزش افزوده بالاتر و تقویــت زنجیره تأمین، 

جایگاه خود را در بازارهای داخلی و خارجی تثبیت کند.
مدیریت هزینه‌ها و حفظ مزیت رقابتی در صادرات، به‌ویژه 
در برابــر رقبای منطقــه‌ای، از اولویت‌هــای کلیدی برای 
پایداری این رشد خواهد بود. همچنین، ماهیت پروژه‌محور 
تقاضای قیــر در ایران، ایجاب می‌کند که نفت پاســارگاد 
با پایش مستمر سیاســت‌های دولت و بازارهای خارجی، 

استراتژی‌های خود را به‌روز نگه دارد.

 پرسی ایران گاز: رشد سودآوری در سایه کارایی
شرکت پرسی ایران گاز، زیرمجموعه غیربورسی تاپیکو، در 
سال ۱۴۰۳ عملکردی قابل‌توجه در حوزه تولید و توزیع گاز 
مایع به نمایش گذاشت. درآمدهای عملیاتی این شرکت از 
۱,۲۶۱ میلیارد تومان در سال ۱۴۰۲ به ۲,۲۶۷ میلیارد 
تومان در سال ۱۴۰۳ رسید، که رشدی 79.7 درصدی را 
نشان می‌دهد. در همین دوره، بهای تمام‌شده درآمدهای 
عملیاتی از ۹۱۵ میلیارد تومــان به ۱,۵۰۸ میلیارد تومان 
افزایش یافت، که اگرچه رشــدی 64.8 را نشان می‌دهد، 
اما کمتر از رشد درآمد بوده و به بهبود حاشیه سود ناخالص 
منجر شده است. ســود ناخالص پرســی در سال ۱۴۰۳ 
به ۷۶۰ میلیارد تومان رسید، که نســبت به ۳۴۶ میلیارد 

تومان ســال قبل، رشــدی ۱۱۹.۶ درصدی را ثبت کرد. 
سود عملیاتی نیز با جهشی ۱۴۵ درصدی از ۲۶۶ میلیارد 
تومان به ۶۵۲ میلیارد تومان افزایش یافت که نشان‌دهنده 
بهبود چشمگیر در کارایی عملیاتی است. در نهایت، سود 
خالص شــرکت با رشــدی 96.3 درصدی از ۱۹۱ میلیارد 

تومان به ۳۷۵۳۷۵ میلیارد تومان رسید.
این موفقیت، نتیجه مدیریت مؤثر هزینه‌ها، بهینه‌ســازی 
فرایندهای تولید و تمرکز بر بازارهای ســودآور بوده است. 
پرسی ایران گاز با بهره‌گیری از تقاضای پایدار گاز مایع در 
بخش‌های صنعتی و خانگی، توانسته جایگاه خود را در این 
حوزه تقویت کند. با این حال، نوســانات قیمت مواد اولیه 
و تغییرات مقرراتی در حوزه انــرژی می‌تواند چالش‌هایی 
ایجاد کند. سرمایه‌گذاری در فناوری‌های جدید و گسترش 
بازارهای صادراتی، به‌ویژه در کشورهای همسایه، می‌تواند 

مسیر رشد پایدار را هموار کند.

 چشم‌انداز و چالش‌های پیش‌رو
عملکــرد شــرکت‌های تابعه تاپیکــو در دو ماهه نخســت 
ســال ۱۴۰۴، نشــان‌دهنده انعطاف‌پذیری و پویایی این 
هلدینــگ در مواجهه با پیچیدگی‌های اقتصادی اســت. 
نفت ایرانول بــا تکیه بر برنــد قدرتمند، نفت پاســارگاد با 
بهره‌گیــری از فرصت‌های صادراتی، و پرســی ایران گاز با 
بهبود کارایی عملیاتی، همگی در مســیر رشد قرار دارند. 
با این حال، محیط اقتصادی ایران بــا چالش‌هایی نظیر 
نوسانات ارزی، تحریم‌های بین‌المللی و تغییرات تقاضای 
جهانی مواجه است. برای تداوم این موفقیت، تاپیکو باید 
بر ســرمایه‌گذاری در فناوری، تقویت حضور در بازارهای 
صادراتی و مدیریت ریسک‌های ارزی و نفتی تمرکز کند. 
شفافیت مالی و تقویت ساختارهای مدیریتی نیز می‌تواند 
اعتماد سرمایه‌گذاران را جلب کند. در نهایت، با پشتوانه 
نیروی انسانی متخصص و تنوع ســبد محصولات، تاپیکو 
در موقعیتی مناسب برای ایفای نقش محوری در اقتصاد 

ایران قرار دارد.
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